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China ja esta entre os 10 paises
para onde Portugal mais exporta

Conheca 0s 10 mercados com maior potencial para as empresas portuguesas
Osnegocios das empresas do PS| 20 nos mercados emergentes
11 casos de sucesso de empresas que nao tiveram medo de arriscar
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Conheca 11 empresas que nao
hesitaram na hora de arriscar

para novos mercados

\

EMPRESAS NACIONAIS EM OMA
»» A Aguaport assinou um contrato no Kuwallt
com um parcelro omanita para a construcao de estacdes

de tratamento de aguas reslduais, reaproveitamento

do esgoto tratado ¢ aproveitamento em sistemas

de arrefecimento Industrial, irrigaclo ¢ lavagem de ruas,
O acordo fol estabelecido durante & viagem que a empresa
fez com o ministro Paulo Portas ao Gollo Pérsico,

Na comitiva estava.ainda a ABidau, empresa de sinalética
de estradas que assinara um contrato de 20 milhdes de
euros. A GCL Laboratérios do Porto e a cadeia de ginédslos
Vivalit também vao assinar acordos naquele Sulnato,

Empresas do PSI 20
apostam em novos mercados

Africa, América do Sul, ndia e paises europeus como a Polénia ou a Roménia sdo os destinos.

IRINA MARCELINO

e marcalino® wconamico,pt

A EDP Renovavels tem parques edlicos no Brasil, Roménia e Poldnia,

queda do mercado interno e
4 incerteza relativamente as
economias mais maduras
do mundo tem levado tam
bém as grandes empresas
portuguesas a apostar na
internacionalizacao para
novos mercados, Conhega um pouco melhor
as estratrégias das empresas do PSI20 para os
paises emergentes.

Mota Engil

Tem procurado aumentar a sua exposicao fora
do mercado doméstico “e em particular aos
mercados emergentes, através de um aumento
do seu volume de vendas para a Europa Cen-
tral, a América Latina e, principalmente, para
Africa”, refere Albino Oliveira, analista da
Fincor. O principal mercado externo € Africa,
“com cerca de 31%. No entanto a maior fatia
ainda é o mercado interno com 38% das ven-
das no 3° trimestre”, recorda Ricardo Pinto,
da Sartorial.

Jerénimo Martins

O crescimento dos resultados tem sido sus-
tentado pela expansio do seu negé

cio na Poldnia, através da Biedronka que hoje
representa 61% das suas receitas totais. “Em-
bora este contributo por parte da Polénia se

JERONIMO MARTINS

A Jerénimo Martins virou
agora as suas atencdes para
a Colémbia, onde pretende
Imvestir 400 milhdes de
euros nos proximos trés
anos,

150

lojas na Colémbia

PORTUGAL TELECOM

Mais de metade das receitas
da Portugal Telecom ja
provém de mercados
externos. O mercado
brasileiro vale 45%.

58 %

mercados externos

Galp tem projectos de extracgdo no Brasil e em Mogambique.

SRR A
e W W Iy

deva manter, a empresa jd anunciou que ird
iniciar em 2013 a sua actividade num novo
mercado emergente: a Colombia. O investi-
mento, refere Ricardo Pinto, serd de 400 mi-
lhdes de euros nos proximos Lrés anos, com a
abertura de 150 lojas.

Soporcel Portucel

20" das vendas da Portucel sdo para fora da
Europa e dos Estados Unidos. E “uma das
principais exportadoras nacionais”, lembra
Albino Oliveira.

Galp

“A atencdo dos investidores esta concentrada
na sua actividade de exploracao, principal-
mente no Brasil e em Mogambique”, destaca
Albino Oliveira, Esta é, de acordo com o ana-
lista, “a principal geradora de crescimento no
futuro”.

EDP Renovéaveis

continua a aumentar a sua exposicao fora de
Portugal, procurando oportunidades na drea
dos emergentes, com parques eolicos no Bra-
sil, Polénia e Roménia.

PT
A Portugal Telecom conta com mais de 58%
das suas receitas fora de Portugal. Com a com-

Mais de 58% dos negdcios da PT vém de mercados externos.

pra da participag¢do de 22% na Ol o mercado
brasileiro conta ja em 45% das receitas do
grupo, lembra Ricardo Pinto, da Sartorial. A
empresa estd ainda em paises como Cabo Ver-
de e Namibia,

BPI

BPI estd presente em Angola e em Mog¢ambi-
que, com a actividade nestes dois paises a re-
presentar mais de 50% do luero total do banco
no periodo entre Janeiro e Setembro de 2012,

BES

O Banco definiu como “Triangulo Estratégi-
co” Espanha, Brasil e Angola, recorda Ricardo
Pinto. Em 2011, estes pafses pesavam 31% nos
resultados do grupo.

BCP
Presente na Polonia, em Mogambique e em
Angola.

Brisa

Tem uma parceria desde 2010 com a empresa
indiana Feedback Ventures na operacio, ma-
nutengdo e cobranga de portagens de auto-
estradas na India. No entanto, a aposta inter-
nacional ainda representa apenas 1% do ne-
gacio da Brisa, sendo que 99% provém do
mercado interno. i



PARQUES EOLICOS NA JAMAICA

»» A Candido José Rodrigues conta com mais

de 400 colaboradores, dos quais 50% estao

em Angola e para este ano a empresa prevé que cerca
de 409% da facturacdo seja a custa dos mercados
externos, Para os quals a nova drea de negocic

de construcao de Pargues Eolicos vai contribulr
decisivamente, “Hoje temos presenca e Investimento
em Espanha, Palénia, Roménia e Brasil, Além destes
paises, também |4 fizemos obras em paises como
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BLUEPHARMA NOS QUATRO

CANTOS DO MUNDO

»> Mals de 75% da facturacao da farmacéutica
portuguesa B|ll€‘D|’|dln'lfl & vem dos mercados
externos. A emnpresa sediada em Coimbra exporta hoje
para mals de 30 palses. "Podemaos afirmar que
exportamos para os quatro cantos do mundo', disse
Raulo Barradas Rebelo, o CEO' da empresa, ao Diario
Econdmice. “A titulo de exemplo, referimos 3

Australia, Europa, Vietname, Angola (com a

a Replblica Daminlcana e Jamaica”, referiu Miguel

Rodrigues ao Diario Economico,

participada BLPH), Venezuela, entre muitos outros”,

entre os quals Mocambigue.

EXPORTACOES

PORTUGAL VENDE PARA 212 PAISES
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Angola e China entre os 10 paises
para onde Portugal mais exporta

As exportacgoes portuguesas para a China tém registado uma subida galopante.

ANTONIO DE ALBUQUERQUE

M inPIC AOWGUITAUEERCANOMICa P8

no apds ano, o peso dos
mercados fora da Europa re-
presenta uma fatia cada vez
mais significativa na factu-
racao das empresas exporta-
doras. E os mercados emer-
gentes sao um dos principais
alvos de atengio por parte dos empresarios
portugueses. E o caso de alguns paises da
América Latina e Angola, entre outros. A justi-
ficacdo € simples. A queda do consumo interno
€ a crise na Europa estdo a levar as empresas a
procurarem outros destinos para crescer.
Angola, no ano passado, passou novamente
para o quatro cliente de Portugal e até Outubro
ja registava compras superiores a 2,4 mil mi-
lhdes de euros. Um valor que triplica 0 mon-
tante registado em 2005,
Mas é a China, no grupo dos dez principais
clientes das empresas portuguesas, aquele que
assume a subida mais galopante. Este ano e
pela primeira vez conquistou o décimo lugar
dos principais clientes de Portugal com com-
pras que jd ascendem os 700 milhoes de euros,
seguindo-se o Brasil com pouco mais de 578
milhoes de euros. Em 2005, as vendas do pais
do Oriente totalizavam pouco mais 170 mi-
Ihdes de euros e uma comparagio com o ano
de 2001 permite concluir que o crescimento

Exportacoes
criam emprego

As exportagdes estdo a
contribuir para a criagdo

de emprego segundo um
estudo do gabinete de
estudos do Ministério da
Economia. Recorrendo a
dois modelos economicos,
0s economistas sdo
categoéricos ao afirmar que
existe "um impacto positivo
significante na geragdo de
emprego devido ao aumento
das exportacdes nas
vendas" das empresas,
Segundo o mesmo
documento a "economia
portuguesa esta a passar
por um reajustamento entre
o sector ndo-transacionavel
e o sector transacionével ao
nivel das empresas " e que
estas “criam tanto mais
emprego quanto é maior a
sua exposigdo ao exterior".

foi superior a 1000% (ver infografia). Alids,
caso ndo existam mudangas significativas nos
dois ultimos meses do ano, o Top 10 de clien-
tes de Portugal vai incluir, também pela pri-
meira vez, dois paises emergentes, Angola ¢ a
China. Recorde-se que desde a adesio de Por-
tugal a EFTA os principais clientes de Portugal
sd0 pafses europeus e os EUA.

E este ano, os mercados extracomunitdrios re-
ganharam uma nova expressio, segundo o Ins-
tituto Nacional de Estatfstica (INE). No ano pas-
sado, as empresas portuguesas venderam para
os mercados externos mais de 42,8 mil milhoes
de ewros, dos quais 10,9 mil milhdes foram para
fora da Europa. Até Outubro do corrente ano, 0s
mercados fora da Europa as vendas jd ultrapas-
savam os 11 mil milhdes de euros.

Sucessos que levaram tanto o Governo como o
Banco de Portugal estimarem uma balanga
comercial excedentdria para 2013, Mas, Au-
gusto Mateus, ex-ministro da Economia, avi-
sa que a “mudanca de modelo economico
pressupoe passos mais substanciais em maté-
ria de competitividade e especializagio que
favoregam a inovacio e a diferenciagio por
maior incorporagdo da cultura, da criativida-
de e do conhecimento nos bens e servigos ex-
portados™ e o que estamos a assistir ¢ uma di-
minuig¢io das importagoes, B

3 PERGUNTAS A
AUGUSTO MATEUS, ECONOMISTA

"0 mercado chinés
estd condenado

a uma posicdo
relevante”

Para o economista, o mer-
cado chinés vai ocupar
uma posi¢io relevante nos
mercados de destino das
exportagdes das empresas
portuguesas. Quanto ao
peso crescente (ue 0 mer-
cado angolano representa
afirma que deve ser “alavancado através de
novos modelos de internacionalizagio”.

A aposta das empresas em mercados nao euro-
peus parece-lhe correcta? .

A diversificagao dos mercados de exportagio é
uma estratégia plenamente certeira, seja na sua
dimensdo de posicionamento mais equilibrado
nos varios segmentos do grande mercado in-
terno europeu, seja, sobretudo, no refor¢o da
presenca nos mercados emergentes com maior
potencial de crescimento. O sucesso desta es-
tratégia depende, no entanto, da conquista de
um muito maior flexibilicade por parte das em-
presas que tém muito mais a ganhar procuran-
do produzir e vender o que os mercados procu-
ram em vez de procurar vender o que ja produ-
ziram ou estdo habituadas a produzir.

O mercado chings poderd assumir uma maior
importancia no comércio externo nacional?

O mercado chinés esta “condenado™ a ocupar
uma posicao relevante nos mercados de desti-
no das exportagoes portuguesas, embora co-
loque desafios especificos associados a di-
mensio (que podem ser superados por uma
nova légica de colaboragao entre empresas) e 4
descoberta das “portas de entrada” e dos mo-
delos de negdeio mais adequados (que pode
ser conseguida com uma valoriza¢io dos as-
petos culturais e civilizacionais nas relacoes
empresariais), :

As exportagoes estao a ficar muito dependentes
do mercado angolano?

O mercado angolano é e serd um mercado rele-
vante, ainda que sujeito a importantes flutua-
¢Oes em fungdo da dimensio dos negécios pe-
troliferos na economia angolana, que importa
valorizar e dinamizar explorando as também
relevantes vantagens competitivas das empre-
sas portuguesas em muitas das prioridades de
desenvolvimento economico e social de Ango-
la. O refor¢o do papel do mercado angolano
nio coloca nenhum problema, para além da
caracteristica de flutuagao atras referida. Uma
exportagio € uma exportacdo e, no mercado
angolano, as exportagdes portuguesas podem
e devem ser alavancadas através de novos mo-
delos de internacionalizagio apoiados em logi -
cas tripartidas (Portugal-Angola-Parceiros
Asidticos, Europeus ou Americanos). BA.A.
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ORIVARZEA VENDE

BABY RICE NA CHINA

>3 O malor consumidor mundlal de arroz, a China,

J& comprou dols milhdes de toneladas de arroz
certificado pela Direcgdo-Geral de Saude. E mals duas
toneladas de Baby Rice sequiram para Macau.

0 arroz portugués destina-se a um mercade de nicho,
estimado em 300 milhdes de pessoas. Para lazer
face as exportacdes para a China, a Orivarzea estima
aumentar a area de cultlvo, que actualmente
compreende 5.300 hectares, A empresa produz
entre 28 mil e 30 mil toneladas de arroz por ano,

“NA AFRICA NAO LUSOFONA

ESTA UM FUTURO PROMISSOR"

» Depois da Africa de expressdo portuguesa,

da Guine Eguatorial @ de Timor-Leste, o escritério

de advogados Miranda, Correira, Amendoelra avancou
em 2010 para a Africa de expressido frantesa, & razlio

de um pals por ano. Estdo hoje no Gabdo, na Republlca
do Congo e na Republica Popular do Congo. Agostinho
Miranda, fundador do escritério, afirma que

- "tem estado & correr bem. Sempre me parecel

gue na Africa nao-luséfona estd um horizonte
muito promissor para as empresas portuguesas”,

AFRICA DO SUL

»»Investir em infraestruturas
Os sectores mals interessantes §
para o relangamento econémico
do pais sdo as infra-estruturas
de transportes, de energia,

de comunicagdes,

e de habitagdo social,

a agricultura, o sector mineiro
e o turismo. Em 2011,

529 empresas
portuguesas exportavam
para este pals.

3> DPORTUNIDADE
DE EXPORTACAO:
Mévels e suas
partes.

: COLOMBIA

** Mais e melhores infra-estruturas
Dependente das exportagdes

de petréleo, a Colémbia precisa

de mais e melhores infra-estruturas
para potenciar o seu
desenvolvimento. Tem uma grande
variedade de recursos naturals
energéticos, e de metais, como

0 ouro, a prata e o cobre. O sector
agricola também é importante. Em
2011, 169 empresas lusas
exportavam para a Colémbia.

> OPORTUNIDADE
DE EXPORTACAO:

MEXICO

- Turismo e comércio muito dindmicos
0 México é a 22 malor economia

da América Latina, sendo responsével
pelo 14° malor PIB mundial. A inddstria
representa cerca de 33% do PIB.

0 sector dos servigos apresenta
grande dinamismo, destacando-se

os segmentos do turismo

e do comércio. Em 2011,

eram 441 as empresas
portuguesas que exportavam
para o México.

»> OPORTUNIDADE
DE EXPORTACAO:
Bulldozers,
angledozars,
niveladoras.

AZERBEIJAOD
*+ Turismo, banca e construgéo

O Azerbaljdo tem feito elevados
esforcos para diversificar a sua
economia, Investindo nos sectores
ndo petroliferos, de que estava
muito dependente. A destacar
estdo os sectores do turismo,

da banca e da construgao.

Em 2011, 38 empresas
portuguesas

exportavam mercadorias
para este pafs.

2> OPORTUNIDADE
DE EXPORTACAD:
Automovais

para transporte
de mercadarias.

GANA

0 novo ‘player’ do petréleo

A dimensdo das descobertas

no offshore do Ghana colocam

o pais entre os prlnclpa_ls players
africanos na drea dos recursos
energéticos. Tem condigdes

para se tornar um 'hub’

de refinagdo, processamento

e fornecimento de bens
energéticos para a regido, Em
2011, 83 sociedades lusas
exportavam para o Ghana.

»> OPORTUNIDADE
DE EXPORTACAD:
Acessérios

para tractores,
autocarros

e automaveis.

>} OPORTUNIDADE

DE EXPORTACAQ:
ARABIA SAUDITA Torneiras

++ Transportes, educagéo e valvulas;
: (XL 254 Oleo de soja
As politicas governamentais & suas fracgdes.

tém focado o controlo -
da volatilidade, a diminuicdo ey
da divida piblica JRERES A
e o Investimento publico SRR
nos transportes, na educagao Rl AETH, —

e na satde. Estd em 18° \ ~
no ranking mundial ' ¥ .4
da competitividade ki

empresarial. g =7

i

»> QPORTUNIDADE
DE EXPORTACAQ:
Roupa feminina,

y CAZAQUISTAQ

~ o Construgéo e agro-industria
Depois de registar Indices elevados de
crescimento do PIB, a crise financeira
acentuou a dependéncia do sector

do petréleo. Até finais de 2010

foram injectados na economia

mais de 20 mil milhdes de délares
para apoiar sectores da construgao,
da agro-industria, servigos financeiros
e PME. Em 2011, 42 sociedades
exportavam mercadorias

para a Cazaquistao.

»> OPORTUNIDADE

EMIRADOS ARABES UNIDOS DE EXPORTACAO!

* Diversificagéo da economia

g Transformadores
Nos ultimos anos as eléctricos,
autoridades dos Emirados conversores.
Arabes Unidos (EAU)
tém apostado na diversificagio

da economla, em sectores ndo
petroliferos, como o comércio,
a logistica

e o turismo. Em 2011,

511 sociedades
portuquesas exportavam
para os EAU.

»> OPORTUNIDADE

DE EXPORTAGAD: "5 . LiBla

Tomates } - ~ Aprecisar de novas
preparados Infra-estruturas

ou conservados. Destaque para o programa

de Infra-estruturas, que agrega
sectores como a construgdo, dguas
e electricidade, comunicagdes,
transportes e o sector financeiro.
0 investimento estimado para

~ apréxima década é de 240 mil

. milhdes de délares. Em 2011,

44 sociedades exportavam
mercadorias para a Libia.

* Diversificar até 2020  p
Tem o maior PIB per capita x

mundial e um crescimento do PIB
na ordem dos 14.1% em 2011, O g&s
natural tem sido fundamental

no desenvolvimento do Pals,
que agora quer diversificar. Até
2020, quer financiar o Orgamento
de Estado com sectores que ndo
os do petréleo e gas. Em 2011, |
116 sociedades lusas =
exportavam para o Qatar.

?!"’;’ij,

© »» OPORTUNIDADE
- DE EXPORTAGAO:
Transformadores
eléctricos,
conversores
e bobinas.




DELTA APOSTA NA ASIA
» Nos proximos dez anos a Delta quer duplicar

o numero de paises em que o grupo estd hoje. Este
ano, o grupo val abrir uma segunda operacac no Brasll,
no estado de S3o Padlo, depols de ter aberto uma loja
Delta Q em Vitéria, no Estado do Espirito Santo.

Em Outubro, o administrador do grupo Delta Cafes,
Rui Miguel Nabeiro, revelou gue, ate ao final de 2014,
o0 objectivo & estar presente em mals dez mercados
internaclonais, que se juntardo aos actuais 35 paises
onde |& esta a investir. Europa e Asia fazem parte
dos planos de expansao do grupo de Campo Malor,
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SUMOL+COMPAL NA INDIA E NA CHINA

»» Dols novos mercados estdo no radar

da Sumol+Compal: a China e a India, considerados
emergentes para muitos sectores de actividade,

A SUMOL+COMPAL esta atenta a este dois mercados
tao populoses e cuja economia esta em crescimento',
disse Jose Paulo Machado, Director de Comunicagdo
da empresa:. A Sumol+Compal guer ainda

dar "particular atencao' aos mercados da Africa Austral,
A nova fabrica em Mogambique tem como objectivo
"consolidar o desenvolvimento das nossas marcas

no mercado mogambicano e nos paises limitrofes”,

IRINA MARCELINO

pmateelina®econamico.pt

A visita de Paulo Portas, ministro dos Negdocios Estran -
geiros, e de Pedro Reis, presidente da AICEP (Agéncia
para o Investimento e Comércio Externo de Portugal) a
Oma e ao Kuwait, foi noticia durante varios dias. A dele-
gagao, acompanhada por cerca de 50 empresarios, con-
seguiu colocar na agenda dois paises que com quem
Portugal ainda tem uma relagao pouco desenvolvida.

O mercado do Médio Oriente tem estado sob a ateng¢ao
dos Media devido a esta visita, mas outros mercados tém
merecido a atencio de Governo, AICEF e empresarios.

PUB

Foi o caso do Perti e da Coldmbia. E, agora, da Turquia,
onde estiveram o primeiro ministro Pedro Passos Coelho
e 0 ministro da Economia Alvaro Santos Pereira. O ob-
jectivo principal destas visitas passa por incentivar o in-
vestimento estrangeiro em Portugal mas também divul-
gar ios mercados visitados aos empresarios portugue-
ses, que muitas vezes acabam por trazer negocios feitos.
Os mercados escolhidos nao sdo casuals. Sdo paises
emergentes que sao olhados com atencdo pelas institui-
¢6es nacionais. Médio Oriente, América Latina mas

paises cheios de potencial

Saiba para que paises devem as empresas e os investidores portugueses olhar com atengao.

também Africa sdo zonas do globo para onde muitas
empresas portuguesas se tém virado em busca de novos
compradores. A Espirito Santo Research tem feito a and-
lise dos mercados com maior potencial para Portugal.
Ao Didrio Econémico, Francisco Mendes Palma, res-
ponsavel deste gabinete, ajudou a seleccionar os 10 pai-
ses com maiores hipdteses para Portugal. Africa do Sul,
Ardbia Saudita, Azerbeijao, Cazaquistao, Colombia,
Emirados Arabes Unidos,Gana, Libia, México e Qatar
foram os escolhidos. W

X InvestimoZ

0 Fundo Portugués de
em Mocambique fol «
apolar o inve
portuguesas e seus parceiros

em Mocambique

riado pelo Estado para

Investimento Portugués

‘f\lHY"I a0 ’!l\v' imento
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a——
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onsorcios em Mocambique

* Empréstimos a empresas portuguesas para
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Para mais informacoes consulte www.sofid.pt
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9 1000-DYZ Lisboa, |

] 60 ¢ Fax: +351 21313 7"
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sociais em empresas em Mocambique

@ SOFID

Financiamos a Internacionalizacao
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GIRANDOLA EM RIADE E BAKU

»r A Girandola esta em Baku, no Azerbaijdo, desde
2009, "e prepara a abertura da sequnda loja. dentro
de trés semanas’, diz Sérglo Figuelredo, Director-
geral da Valindo, empresa que produz e distribul a
marca portuguesa de roupa para bebés @ criancas.

Presente na Tunisia, México, Ucrdnia, Libano, Russia,

Reptblica Checa, Israel @ Angola, destacam-se as duas

lojas @em Riade, na Ardbla Saudita; onde estd desde
201, e onde “prevé abrir a tercelra; em Margo de
20137, diz. Actualmente estd a neqoclar parcerlas
comercials na Venezuela, Bolivia, Peru e Colomblia.

QUINTA DO CRASTO DE VISITA A COLOMBIA
»» O progutor de vinhos do Douro Quinta do Crasto

ja exporta para mais de 30 paises, As vendas para
mercados externos pesa hoje mais de 70% do volume
de negdcios. O mercado mais impartante ¢ o Brasil.

A empresa tem, no antanto, apostado om mercados
maduros e emergentes, como & o caso da Colombia,
China, India, Japdo, RUssia, Angola, Corela do Sul

e Turgquia, O administrador da Quinta do Craslo,

Tomas Roquette, tem ido varias vezes a Colombia

para conhecer melhor aste mercado para onde as vendas
tAm aumentado.

Cooperar

para derrubar

obstaculos

Trabalho em rede entre empresas tem ajudado
na sua expansio para mercados emergentes.

IRINA MARCELINO

entenas de escolas de sete esta-
dos mexicanos estao hoje equi-
padas com tecnologias forneci-
das por empresas portuguesas.
A industria conserveira é hoje
reconhecida em todo o mundo.
E nos paises da América Latina,
PALOP e Meédio Oriente varias empresas lusas
da drea da saude - farmacéuticas ou especia-
lizadas em T1"- ja fizeram negocio.
Todos estes negocios 1€m em comum o facto
de serem geridos através de verdadeiras redes
de cooperag¢do empresarial. Trata-se da
Energyln, a PortugalFoods, a E-Xample ou o
préprio Health Cluster portugués.
“Apesar de ndao ser uma pratica comum em Por-
tugal, a cooperagiao entre empresas constitui
uma clara mais-valia, especialmente nos pro-
cessos de internacionalizagdo”, afirma Daniel
Adrido, administrador executivo da E-xample,
consdrcio que junta 26 empresas portuguesas da
drea das tecnologias direccionadas para o sector
da Educacdo. O caminho que estd a ser percor-
rido pelo E-Xample estd a permitir abrir hori-
zontes para empresas que, se nio integrassem
este consarcio, estariam impossibilitadas de
enderegar muitos destes mercados”, diz. E re-
vela que ja tém acordos firmados na drea das
tecnologias adaptadas a Educacido com paises
como a Argélia, Andorra, a Bolivia e Cabo Verde.
O México, porém, € o pais em que 0s negocios se
encontram mais avangados.
Joaquim Cunha, director executivo do Health
Cluster Portugal, tem denotado “algum au-
mento da cooperagao entre as empresas” do
sector da saude. “A AICEP tem feito um traba-
lho interessante a este nivel, a diplomacia tem
vindo a incentivar a vertente economica”.
Amandio Santos, da Portugal Foods, concorda.
E defende que “a cooperagdo e o trabalho em
rede torna as coisas mais ficeis para as empre-
sas. Ajuda a derrubar obstdculos”. O respon-
savel exemplifica com as Carnes Primor, a So-
vena e as bolachas Vieira de Castro, que se uni-
ram para entrar na Russia. Ou da industria das
conservas, que ¢ hoje reconhecida em todo o
mundo. E da prdpria Portugal Foods, que serve
de plataforma que une todas estas fileiras. “Es-
tamos focados na China, Japdao, Hong Kong,
Africa, Brasil, Médio Oriente.

subsectores tém

de trabalho
em rede

1 EnergyIN

Mais de 100 empresas ja
viajou com a Energyin
para participar em feiras
no Japdo, Africa do Sul e
México, entre outros,

= Health Cluster
“Temos de assumir que
temos um bom sistema
de salde. S6 Isso fard
com que a reputacao do
sector e das empresas da
salide aumente nos
mercados
internacionais”, afirma
Joaquim Cunha, do
Health Cluster Portugal.

3 E-Xample

Sao 26 empresas unidas
para divulgar a qualidade
das tecnologias ligadas a
Educagio.

1 Portugal Foods -
Mais de 60 empresas
ligadas a varios

consequido "derrubar
obstaculos" com o
trabalho em rede.
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AZEITE COM OURO NO MEDIO ORIENTE

»» Os paises arabes estao rendidos a azeite com ouro
nacional. Uma empresa do Funddo fez sucesso numa
das mais importantes feiras da Inddstria alimentar.
SIAL Middie East, que se reallzou em Abu Dhabl,

em Novembro, 3o apresentar o seu azelte com ouro

laminado. J& a Casa Aragao, tambem soma sucessos
no Medio Oriente com a marca de azeite ‘Ouro
Liquido'. A empresa esta ainda de olhos postos

na China, Macau e Indonésia, onde |3 faz sucesso
também, outra producado original da marca.

O primeliro azeite biologico para bebés e criangas,

Quinta-feira 20 Dezembro 2012 Didrio Econdmico VI

TATUAGGUI QUER 17 LOJAS NA CHINA

»> A marca de calcado Tatuaggi ja abriu trés Ipjas

na China e quer abrir mais 17 até ao final de 2014,
Criada hd 16 anos. a empresa estuda o mercado chinés
ha 12 e tem um departamento so dedicado a este pals,
A empresa abriu |8 este ano, duas lojas em Xangal

e Tlanjin, no norte do pais. Especlalizada no calcado
de senhora, a Tatuaggi exporta 100% da produgao para
todo o mundo, da Escandindvia a Nova Zelandla, mas
todos o$ sapatos sdo feitos em Portugal. A empresa
tem deslgn proprio, 50% high-tech e 50% artesanal,
langando de dois em dols meses uma nova colecgao.

CONHEGA 0S PRODUTOS E SERVICOS DE APOIO A INTERNACIONALIZACAO

Banca da apoio focado
no negocio internacional

As empresas nacionais encontram na banca gestores especializados e produtos
e servicos de apoio as transaccoes de comércio internacional.

RAQUEL CARVALHO

ranuelcarvatho®ecanamico nt

do cada vez mais os instrumen-
tos disponibilizados pela banca,
no apoio as empresas que pre-
_tendem aventurar-se noutros
mercados.
Além das linhas Export Investe,
PME Crescimento e Investe
Qren, e de produtos como o ‘Factoring’ e
‘Confirming Internacional’, Créditos Docu-
mentarios, Remessas de exportagdo/importa-
¢do, Garantias bancdrias, Transferéncias in-
ternacionais e Trade Finance, comuns aos
bancos contactados pelo Didrio Economico,
sdo disponibilizados produtos especificamen-
te desenhados por cada um. Conheca-os.

CGD

Gestao de fundos para apoiar empresas

A Caixa Geral de Depdsitos aposta nos fundos
para apoiar as empresas exportadoras. O ban-
co refor¢a a oferta de capital de risco para os
clientes, através de quatro fundos dirigidos a
diversos segmentos-alvo: ‘venture capital’,
‘private equity', ‘mezzanine capital’ e reorga-
nizacao empresarial. Estes fundos geridos
pela CGD visam apolar “as dinamicas de in-
vestimento, crescimento e internacionaliza
¢do, e os processos de consolidagdo e reorga-
nizacdo empresarial”, diz fonte do banco que
fala ainda da criacdo de um fundo de fundos,
um instrumento que permite “o investimento
no capital de ampresas atraves de operadores
de mercado”, A CGD dispoe ainda de uma li-
nha de capitalizagio que incorpora solugoes
de financiamento inovadoras, que combina
atributos de capital e de divida.

MILLENNIUMBCP

Linha de apoio ao negécio internacional

Os Centros de Competéncias para apoio a in-
ternacionaliza¢io e exportagido do Millen-
niumbep, mais niao sio do que departamentos
dedicados para servir as empresas nos seus
projectos de internacionalizacdo ou exporta-
¢do. O banco oferece ainda a Trade Line
211130800 disponfvel das 8h30 as 20h30, e
que disponibiliza um servigo personalizado de
apoio ao negocio internacional. Destaca tam-

SANTANDER TOTTA

0O Santander Totta colocou
até a data, nas linhas PME
Investe, mais de 16 mil
operagdes, num total

de 1,7 mil milhdes de euros.

1,7

mil milhoes de euros

A CGD langou a Linha Caixa
Capitalizagao, com um
volume de 500 milhGes de
euros, dois quais 350 serao
suportados por garantia
muatua",

500

milhGes de euros

S6 ao abrigo do programa
PME Investe o BES aprovou
mais de 1900 milhdes

de euros em crédito as PME
nacionais.

19 -

milhdes de euros

MILLENNIUMBCP

O Millenniumnbep tem

uma linha de crédito Export
Invest de 75 milhGes e uma
linha PME Crescimento

de 2500 milhdes de euros.

g

milhoes de euros

0 BPI langou em duas linhas
de crédito. Para as médias

e grandes empresas dispoe
de mil milhdes de euros

e para as PME, 500 milhdes.

1,5

milhGes de euros

bém para um produto que antecipa as receitas
de exportacdo com base no valor dos docu-
mentos, e para o crédito & exportagio de mé-
dio prazo.

No apoio a internacionalizacdo o banco dispo-
nibiliza também, o Supply Chain Finance, que
é um processo que permite o financiamento
em qualquer fase da cadeia de fornecimento,

BES

Equipas especializadas

O BES presta apoio as exportagoes através da
Unidade Internacional Premium, constituida
por equipas de especialistas com “profundo

conhecimento dos mercados”, garante o ban- -

co. Os especialistas sao gestores dedicados ao
processo de internacionalizagdo, que dio
apoio directo em diversas geografias.

BANCO SANTANDER

Plano Activacao e Solugao Exportacao
Solugdo Exportagio é um programa de apoio
as PME exportadoras do Santander Totta, “que
lhes faculta as condicbes necessarias para a
expansio e consolidagdo do negdcio, através
de acordos com parceiros na drea dos transitd-
rios e dos seguros de crédito”, diz fonte oficial
do banco que destaca ainda um inovador ser-
vigo de gestio de tesouraria, ¢ o Plano Activa-
¢do Santander Totta, que disponibiliza 1500
milhdes de euros para “incentivar o financia-
mento a novas empresas e projectos”,

BPI

BPI Exportagao Segura

No inicio deste ano, o BPI langou, em parceria
com a Cosec, o BPl Exportagio Segura. Uma
oferta que agrega solugoes de apoio e finan-
ciamento a exportacao e de cobertura de ris-
cos. O banco dispde ainda de solugdes especi -
ficas para mercados estratégicos, (Espanha,
Angola, Mogambique e Brasil), com parceiros
fortes e experientes.

Para os principais mercados, tem também
equipas exclusivas que complementam o
apoio, nomeadamente, o Gabinete de Empre-
sas Espanholas e o gabinete para Africa. B

OPINIAO

GILDA FREITAS PEREIRA
Senior tax manages da anGorponae

Reforma fiscal
em Angola

No &mbito da reforma fiscal angolana foi re-
visto o Regulamento do Imposto de Consu-
mo (IC) procedendo-se ao alargamento da
sua incidéncia objectiva, tipificando deter-
minadas actividades que passam agora a
estar sujeitas a este imposto.

Focando-nos nas actividades que séo exer-
cidas maioritariamente por entidades néao
residentes em Angola, passam a estar su-
jeitas a IC, a uma taxa de 5%, a prestagao
de “servigos de consultoria, compreenden-
do designadamente, a consultoria juridica,
fiscal, financeira, contabilistica, informatica,
de engenharia, arquitectura, economia,
imobiliaria, servigos de auditoria, revisdo de
contas e advocacia”.

Antes da revisdo ao regulamento do IC,
estas entidades apenas sofriam retengao
na fonte de 5.25% por forga da Leil 7/97.
Mas com as recentes alteragbes, as activi-
dades, quando prestadas por entidades
nao residentes, passam a eslar também
sujeitas a IC.

A entidade residente que contrata o servigo
devera assim proceder a liquidagdo do IC
até ao final do més seguinte do acto do pro-
cessamento da factura ou documento equi-
valente.

A duvida subsiste sobre quem devera su-
portar o encargo do imposto. Se para os
servicos prestados por entidades residen-
tes, a lel expressamente refere que “o mon-
tante to IC pode ser adicionado a fatura
para efeitos da sua exigéncia aos adquiren-
tes do servigo”, no entanto, quando os mes-
mos séo prestados por entidades nao resi-
dentes, a lei nada refere.

Perante tal cenario afiguram-se duas hipo-
teses: ou a entidade residente retém no
momento do pagamento o IC devido, de
modo a ser suportado pela prestadora nao
residente (sofrendo uma retengao global de
10,25%) ou sera a entidade adquirente do
servigo a suportar o Imposto, ainda que
este nao conste da factura.

Na nossa opiniao nao tera sido intengéao do
legislador criar um mecanismo de retengao
na fonte em sede de IC, que dessa forma
penalizaria as entidades nao residentes
que prestassem estes servigcos em Angola
e, ao mesmo tempo, incentivaria a procura
desses servigos por parte de empresas re-
sidentes, uma vez que nao seriam estas a
suportaro IC.

E nosso entendimento que devera ser a en-
tidade residente a liquidar e suportar o en-
cargo o IC por forma a equiparar prestado-
ras de servigos de consultoria residentes e
nao residentes.




